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EDITORIAL

CARNAVAL, DEBATES

Y TENSIONES

egundo mes del afio, estimados lectores. Febrero, carnavales, feriados,

debates. Es cierto que son 28 dias solamente, pero a veces darfa la im-

presién de que son mds. Si en enero el pafs estaba encendiendo las ma-
quinas, en febrero el motor ya empieza a recalentarse. No queda otra que
abrocharse bien el cinturdn, sentarse derecho en la butaca y prepararse para
el resto de un afio que serd movido. No nos cansamos de decirlo en ON24:
2018 es la parada obligatoria previa a las elecciones generales de 2019, y eso
se nota. Y mucho.
Hablamos de debates porque, de repente, el mal llamado garantismo zaffa-
roniano -ese que era pregonado por el exministro de la Corte Suprema, Euge-
nio Radl Zaffaroni- finalmente se empieza a ver cuestionado por la politica
oficial, y por algunos sectores que antes no encontraban espacio para répli-
ca. Desafortunadamente, todo eso sucede en el marco del caso Chocobar,
que abre una discusién en la que sélo los ribetes extremos parecen destacar-
se. JMaduraremos como sociedad para poder discutir las cosas sin necesidad
de posicionarnos ideoldgica y partidariamente antes de hacerlo? Ojald que sf.
Mientras tanto, en Rosario y en nuestra querida Santa Fe la carrera hacia 2019
no se detiene. Todos los jugadores dan sefiales politicas claras (algunas mas
explicitas, otras no tanto). Se lanzan dardos desde Nacién y Provincia, aun-
que todavia parece que estan con hondas y cerbatanas. No es una Guerra
Fria, pero si es una situacién tensa la que se vive por estas horas. Tirando de
un lado y del otro de la soga, ¢quién hara que el contrario se revuelque en el
barro de la derrota? Sélo el tiempo lo dira.

on24
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La AFIP aumentara
control sobre inquilinos
propietarios

POR CPN ENRIQUE M.
= LINGUA - ESPECIALISTA
EN TEMAS TRIBUTARIOS

§

n ediciones anteriores se tra-

té la cuestién de la deduc-

cién del alquiler de sus vi-
viendas que tienen los empleados
en relacién de dependencia y los
jubilados, o bien los propietarios
que rentan sus casas. Al respecto
han surgido una serie de interro-
gantes y consultas que valen la pe-
na repasar.
Las deducciones tienen una doble
finalidad. Permitirle al trabajador
computar el alquiler, no es sélo
un beneficio para él, sino que tam-
bién contribuye a normalizar que
los contratos de locacién sean de-
clarados como corresponde. Bajo
esta modalidad, los valores que co-
bran los propietarios como rentas
son controlados al tiempo que el
empleado en relacién de depen-
dencia declara lo que paga.
En el siguiente cuadro vemos los
porcentajes de deduccién del al-
quiler pagado con los topes que
tiene respecto al tope mensual que
para el afio 2018 es de $5.576.- es
decir la doceava parte de la deduc-
cién anual que permite el contra-
to de alquiler.
Como ejemplo tomamos un alqui-

ler de $6.000 mensuales, el 40%
podra ser deducido en tanto no
supere el tope de los $5.576.- con
lo cual, la cifra deducida serd de
$2.400.- que serd el ndmero que

el empleado podra deducir. En el
lado derecho del cuadro tenemos
un ejemplo para un alquiler mas al-
to, donde muestra que solo podra
deducirse hasta el tope establecido.
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Se debe tener en cuenta que el sis-
tema entrecruza informacién, en-
tonces determina los valores en fun-
cién del monto del contrato.

Respecto de los propietarios

La AFIP estd tratando de hacer un
mayor control sobre los alquileres
que cobran los propietarios. En-
tonces, una forma de controlar si
las rentas que los propietarios de-

claran viene por defecto por la in-
formacién que da el inquilino que
aporta el contrato de locacién en
formato .pdf. La AFIP va contro-
lando si la suma de los datos que
tiene de un propietario justifica
que tenga que pagar impuesto a
las ganancias por los alquileres.
En este caso se debe dividir la con-
dicién de este tltimo en dos dreas:
si son monotributistas o si estdn
en el régimen general.

En el Régimen general sélo paga-
rd IVA si el inmueble es un galpén
o un salén de fiestas, pero si es
casa habitacién el contrato no tie-
ne el impuesto. Estos puntos son
de suma importancia para confor-
mar debidamente la deduccién de
la liquidacién de retenciones de
impuesto a las ganancias.
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Trump tambien
es argentino

POR GARRET EDWARDS
DIRECTOR DE
INVESTIGACIONES JURIDICAS
DE FUNDACION LIBERTAD
[@GARRETEDWARDS

i

no intenta no ser autorreferen-

cial, mi estimado lector, pero

en ocasiones eso se torna im-
posible. Hace practicamente un afio
decfamos en este mismo medio que
Trump ya habfa llegado hace rato. Que
cuando Donald Trump juraba el vier-
nes 20 de enero de 2017 como el 45°
Presidente de los Estados Unidos de
América, nosotros ya lo habfamos te-
nido como presidente durante mds de
una década. Porque nosotros tuvimos
a nuestro propio Trump al poder, sélo
que se apellidaba Kirchner y entre los
dos (hombre y mujer) acumularon tres
mandatos y doce afios consecutivos.
En el pais del norte, incluso antes de
que Trump asumiera, se habia empe-
zado a hablar de #TheDivision, la ver-
sién norteamericana de la grieta argen-
tina. Estuvo de moda durante todo un
afio la frase “CNN Fake News”, para-
lelo directo de nuestro “Clarin Mien-
te”. Por si faltaba algo mds, Donald di-
jo premiarfa a los medios mas menti-
rosos del afo. Si, asi como se lee. Cual-
quier parecido con nuestra realidad ar-
gentina no tan alejada en el tiempo es
pura coincidencia.
Sin embargo, mirar la situacién desde
fuera parece no permitirnos analizar
absolutamente lo que estd sucediendo
por estas horas en los Estados Unidos.

Es que Trump es un sujeto mucho mds
complicado y complejo que el que pue-
de apreciarse a simple vista mediante
sus iracundos tuits o sus polémicasy
politicamente incorrectas declaracio-
nes ante las cdmaras. Trump es un ex-
perto del doble discurso, o por lo me-
nos es un personaje que no debe pa-
sarnos por desapercibido. La interpre-
tacién de sus dichos y hechos merece
mayor atencion que la que solemos dar-
le desde Argentina.

Trump llegd a la primera magistratura
de su pafs con un eslogan pegadizo:
“Make America Great Again”, “Haga-
mos a Estados Unidos Grande de Nue-
vo”. Con un discurso proteccionista,
nacionalista, chovinista y, en ocasio-
nes, ampliamente discriminador, Trump
convencié a una gran porcién de Esta-
dos Unidos de que él era el indicado
para guiarlos hacia una nueva época
de grandeza. Lo impresionante de to-
do esto es cémo se condicen los dichos
de Trump con lo que realmente estd
haciendo al frente de la presidencia.
Es que Trump no hace exactamente to-
do lo que pregona. Y eso, increiblemen-
te, tiene resultados positivos en deter-
minadas areas del pais del dguila cal-
va. La economia mejoré en 2017, el
Dow Jones llegé a récord histéricos, y
los niveles de empleo aumentaron con-
siderablemente. Logré se aprobara en
el Congreso una reforma fiscal que ha
devuelto dinero contante y sonante a
los bolsillos de los estadounidenses pro-
medio. A su vez, los nombramientos en
determinadas areas neurdlgicas del Go-

bierno Federal han sido felicitados por
quienes entienden del tema. En particu-
lar, un nombramiento que tuvo luego
su correspondiente aprobacién senato-
rial fue el de Neil Gorsuch para la Corte
Suprema de Justicia, en orden a ocupar
el puesto vacante por el fallecimiento
del conservador Antonin Scalia.

Todo eso nos hace viajar en el tiempo,
a la década del 90, con un Carlos Sadl
Menem al frente de los destinos de to-
dos los argentinos. Un Menem que pre-
gonaba la privatizacién de las empre-
sas del Estado, que hablaba de desre-
gulacién y de convertibilidad, que se
iba a asociar con un concepto inefable
como el de “neoliberalismo”. En los he-
chos, Menem fue un crony capitalist,
un capitalista de amigos. Un capitalis-
mo de amigos. Quiza el peor de todos
los tipos de capitalismos posibles. ;Qué
legado nos dejé? La incorrecta asocia-
cién del liberalismo con ideas y accio-
nes que no se corresponden con su idea-
rio. Menem dijo una cosa, e hizo otra.
Allf los resultados.

¢Y Trump? Trump también estd dicien-
do una cosa, y haciendo otra. Sélo que
él pregona cosas malas, y luego parece
terminar haciendo algunas cosas bue-
nas. Los efectos en la economia serdn
positivos, si sigue asf. Los efectos poli-
ticos... quiza no tanto. Un efecto con-
trario al de Menem. Que se termine cre-
yendo que el proteccionismo y el na-
cionalismo son buenos, y que fueron
los causantes de los buenos resultados
econémicos de Trump. Después de to-
do, Trump también es argentino. on24
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BAJA RENTABILIDAD // Por Redaccién ON24

“: PARA QUE SIRVE
VENDER 900 MIL AUT0S?”

DESDE ACARA ASEGURAN QUE PESE AL BOOM DE PATENTAMIENTOS QUE SE
DA EN EL SECTOR, LA BONANZA NO SE TRADUJO EN UN MERCADO SIN
PROBLEMAS Y LA RENTABILIDAD SIGUE SIENDO BAJA
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oncesionarios se preguntan qué

sentido tiene vender tanta can-

tidad de autos. La pregunta vie-
ne a raiz de las cifras que aparecieron
durante este mes, y que sefialan un
boom de ventas (en realidad, paten-
tamientos) durante el mes de enero,
pero que no necesariamente implica
un salto cualitativo del mercado.
“Semejantes ntimeros se explican por
un combo de factores: dan cuenta de
un optimismo sobre el futuro, los au-
tos han aumentado por debajo de la
inflacién (alrededor de un 12 por cien-
to), y hay mucho ofrecimiento y cré-
dito”, observé el secretario general de
ACARA (Asociacién de Concesiona-
rios de Automotores de la Republica
Argentina), Rubén Beato.
Seglin apuntd el empresario, hay un
alto factor de estacionalidad, dado

que en enero “hay un rezago de los au-
tos que se vendieron en noviembre y
diciembre. En realidad no son todas
ventas, sino patentamientos”.

No obstante, la bonanza de las ventas
no se traduce en un mercado sin pro-
blemas. Para Beato, es necesario ir mas
alld de la cantidad: “El nimero es muy
bueno, pero spara qué sirve vender 900
mil autos? ¢Para quién fue rentable?”,
se preguntd. Y explicé, “para los con-
cesionarios no lo fue porque tuvimos
que hacer muchas ofertas. Esto suce-
de porque las compafifas hicieron acuer-
dos con Brasil por los que se impor-
taron muchos autos que hay que salir
a ofrecer en el mercado argentino. Esos
son autos ubicados bajo presién, por
los que se bajan precios y se achica la
rentabilidad”.

Y ejemplificé la situacién con su caso

particular: “Yo soy concesionario Re-
nault. Supongamos que la fabrica me
envia 200 autos, a los 30 dias vence
el auto, y si no lo vendi me cobran (la
terminal) el 38,9% de interés anual.
Acumular deudas con las terminales
se convierte en una situacion de ries-
go dificil de estabilizar”.

“Hay otros temas que se plantean mu-
cho pero que avanzan poco, como por
ejemplo, la pregunta sobre qué vamos
a hacer en el futuro si vendemos casi
un millén de autos por diez afios de
forma continuada, ;dénde los vamos
a meter? (...) Es necesario avanzar ha-
cia una actividad equilibrada, y una
mayor integracién de la industria a ni-
vel nacional”, concluyd.
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DANIEL ARTANA // Por Redaccién ON24

“LO IMPORTANTE ES
QUE LA INFLACION
SIGA BAJANDO”

EL ECONOMISTA DE FIEL CONSIDERO "PROBABLE" QUE LOS SALARIOS NO
PIERDAN PODER ADQUISITIVO ESTE ANO
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ue la inflacién baje otro es-

calén en 2018 serd bueno a

pesar del incumplimiento de
metas. Asi lo sostuvo el economista
jefe de FIEL, Daniel Artana, al hablar
de los nimeros de inflacién de enero
y febrero, que ya ponen serios signos
de interrogacién sobre los objetivos
del gobierno nacional.
“Enero dio un poquito mejor de lo
que se proyectaba, de cualquier for-
ma, la inflacién nicleo dio por en-
cima de lo que se necesita para cum-
plir la meta pautada para este afio”,
comenté Artana, y adelanté que “la
meta del 15% no se va a cumplir”.
Tampoco los datos de febrero esta-
ran en linea con lo que espera el
equipo econémico. No obstante, se-
gin el economista, “hay que espe-
rar”, dado que la inflacién es un pro-
medio de todas las semanas del mes

y los primeros dfas estuvieron muy
influidos por los movimientos de ta-
rifas y combustibles. Marzo serd si-
milar por alta estacionalidad, por
lo que “recién se van a ver mejoras
en el mes de abril. Ahf se justifica
que el BCRA no haya movido la ta-
sa de interés”.

Es bueno igual

“Lo importante es que siga bajando.
Si el gobierno logra que la inflacién
baje 5 0 6 puntos cuando alin restan
ajustes de tarifas, serd un logro; mien-
tras que si se posiciona cercana al 24
0 25% serd un fracaso”, apunté
Artana. En este sentido, las correc-
ciones tarifarias continuardn metien-
do ruido en la tasa de inflacién. “Si
bien lo peor ya pasé, quedan ajustes
para este afio y el préximo, luego los

precios deberdn acomodarse en fun-
cién de la inflacion”.

Gatillos atrasados

Consultado respecto a cémo trans-
currirdn las paritarias luego de cono-
cerse el IPC, Artana considerd que es
probable que los sueldos le ganen a
la inflacién. “En el tema salarios hay
que mirar con cuidado, porque hay
paritarias que pueden negociarse sin
cldusula gatillo pero arrastran las com-
pensaciones de 2017. Los salarios del
afio pasado le ganaron en dos pun-
tos a la inflacién, pero ahi no cuen-
tan las cldusulas gatillo, que se su-
mardn a las paritarias que se nego-
cien este afio”, concluyd.
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SUPERMERCADOS // Por Mariano Fortuna

QUE TERMINARON CON

NUMEROS EN R0OJO”

EN UNA CHARLA CON JUAN CARLOS VASCO MARTINEZ, TITULAR DE LA

ASOCIACION DE SUPERMERCADISTAS UNIDOS (ASU), SE CUBRIO LA SITUACION
ACTUAL DEL SECTOR. HABLO DE CAUTELA, DE NUMEROS NEGATIVOS Y DE UNA
CAIDA DEL CONSUMO PARA LAS CADENAS

a rentabilidad de los supermer-
Lcadosjuega al filo. Asi lo sostie-
ne el titular de la Asociacién de
Supermercadistas Unidos (ASU), Juan
Carlos Vasco Martinez, quien apunté
que inclusive las grandes cadenas vie-
nen registrando pérdidas. Al tiempo
que apunta al incremento de costos e

impuestos como grandes culpables.

“Vemos con cautela cémo viene el afio.
A pesar de que los tltimos meses no
fueron malos y hubo una leve recupe-
racién, no alcanzé para salir de los
ntimeros negativos del total de 2017.
En término medio, seglin consultoras,
se observa una caida del consumo en

el canal ‘cadena de supermercados’
de un 2,8% durante todo el afio”, apun-
té Vasco Martinez en didlogo con Fis-
herton CNN.

Segun el representante del sector, “no
fue un afio tan dificil como 2016, pe-
ro tampoco se dio una recuperacién
espectacular”. Con una dindmica de
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aumento de costos operativos que
viene causando una tensién respec-
to a la capacidad de absorcién por
parte del mercado y de las propias
empresas; y que “le pega de lleno a
la rentabilidad”.

Sefialé Martinez: “Varias cadenas im-
portantes cerraron el afio con ntime-
ros rojos. Segtin un estudio que tenfa-
mos en el 2015, la rentabilidad final
en el sector estaba en el 2,7%. Si va-
mos a la actualidad, el margen puede
estar en el 0,5%”.

Entre las principales amenazas para la
actividad, se cuentan los efectos no-
civos del Pacto Fiscal. “El resultado ha
sido negativo, en tanto, las provincias
que tenfan la alicuota de Ingresos Bru-
tos por debajo del 5% (que es el limi-
te que fija el pacto), lo llevaron a ese
techo (Rio Negro, Salta, Neuquén, CA-
BA). Este es un impuesto que no tiene
que ver con los margenes, sino con el

sélo hecho de vender dentro de una
provincia”, apunté Vasco Martinez.

Nuevos habitos

La situacién errdtica de los ultimos
afios provocé una mutacion en los hé-
bitos de consumo que repercutié en
el crecimiento de las marcas propias
de las cadenas de supermercados y las
segundas marcas. Como asf también
un mayor share del canal mayorista
que- seglin Vasco Martinez- no llega
a explicar la caida en las cadenas de
retail. “Afios atrds, el consumo esta-
ba subsidiado indirectamente por el
bajo costos de las tarifas, cuando eso
cambid, el dinero para cubrirlo salié
de la capacidad de consumo de las fa-
milias”, apunté el dirigente.
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Una de las cadenas
que registro el golpe
fue Carrefour. La
francesa corrio del
cargo de Director
Ejecutivo a Daniel

Fernandezy
apunta a unviraje
en su estrategia:

reconvertira 16
hipermercados en
mayoristas, y se
volcara fuerte a la
venta on line.
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ARTICULACION // ror Mariano Fortuna

CLAVES DE LA ARTICULACION
PUBLICO-PRIVADA QUE
BUSCA LA PROVINCIA

EL MINISTRO DE ECONOMIA PROVINCIAL, GONZALO SAGLIONE, DIO LOS
DETALLES DE LA PARTICIPACION PUBLICO PRIVADA QUE YA COMENZO A
IMPLEMENTAR EL GOBIERNO NACIONAL Y QUE PRETENDE IMITAR EL
SANTAFESINO. ;CUALES SERAN LAS SIMILITUDES Y DIFERENCIAS ENTRE
AMBAS INICIATIVAS? MAS ADELANTE, EN EL ARTICULO CONSECUTIVO, RICARDO
GRIOT, VICEPRESIDENTE DE CACROS, BRINDO SU OPINION SOBRE LA PPP
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a Provincia quiere emular la Par-

ticipacién Publico Privada que

ya implementa la Nacién. El go-
bierno de Miguel Lifschitz buscard
reglamentar la articulacién entre pri-
vadosy el Estado para la realizacién
de obras de infraestructura a través
de los santafesinos Proyectos de Aso-
ciacién Estratégica (PAE). Si bien en
Iineas generales la iniciativa de Na-
cién y Provincia busca sumar obra
publica sin tocar recursos propios,
ambas tendran diferencias.
“Es una tendencia que se viene apli-
cando en diversos paises, que busca
incrementar la masa de recursos en
servicios de infraestructura a partir
de la articulacién publico-privada.
Es nuestra intencién avanzar en una
normativa que regule esto enviando
un proyecto de ley a la Legislatura
para que se ponga el tema en discu-
sién”, aseverd el ministro de Econo-
mia santafesino, Gonzalo Saglione.
Segtin detallé el funcionario en dié-
logo con Fisherton CNN, el proyec-
to es similar al que ya aplica el Esta-
do nacional, pero introducira algu-
nos cambios. “Hay elementos que
no compartimos, uno de ellos es que
nosotros no vamos a garantizar la
rentabilidad privada; creemos que
eso es una responsabilidad del em-
presario que siempre tiene riesgo al
encarar una inversién”, explicé. Otra
de las cuestiones que el modelo pro-
vincial no copiard, es someter los po-
tenciales conflictos a tribunales del

exterior: “No permitiremos tampoco
la prérroga de jurisdiccidn. La inten-
cién es que cualquier tema judicial
se solucione en el marco de las leyes
nacionales”, aseverd Saglione.

Si bien la Provincia tiene planteado
un norte en cuanto a obras incluidas
en el presupuesto 2018, en caso de
aprobarse los PAE, la Legislatura, en
inclusive las mismas empresas po-
dran acercar ideas de proyectos de
infraestructura.

“Vamos a intentar dar garantias so-
bre aquellas cosas que usualmente
frenan la inversién, que son deriva-
dos del riesgo politico, del incumpli-
miento de las reglas del juego por
parte de quien define el marco nor-
mativo”, dijo. Para el ministro, no
hace falta sentarse con empresarios
extranjeros para oir la queja y el te-
mor de los privados respecto al cam-
bio constante de reglas de juego, mo-
tivo por el cual, “las decisiones de
inversiones se plantean con un hori-
zonte de recupero de corto plazo.
Mientras mds previsible seamos, mas
facil sera generar inversiones con ma-
yores plazos de amortizacién”.
Mientras este tema empieza a rodar
en los pasillos parlamentarios de la
capital provincial, la Nacién ya lan-
z6 una convocatoria a privados pa-
ra consultas al fin de evaluar proyec-
tos de grandes obras para la regién
bajo el modelo PPP. Los trabajos con-
templados son 12, y van desde la
construccién de un tercer carril en

la autopista Rosario- Buenos Aires,
hasta la edificacién de dos calzadas
de acceso al Aeropuerto Internacio-
nal de Rosario.

“Va a ser exitosa, pero no creo
que se presente nadie de Santa Fe”

El vicepresidente de la Cdmara Ar-
gentina de la Construccién Delega-
cién Rosario (Cacros), Ricardo Griot,
se refirié al llamado a licitacién que
lanzé el gobierno dias atrds para eje-
cutar la primera parte de las obras
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viales mediante contratos de parti-
cipacién publico-privada (PPP).
Este sistema fue aprobado por la Ley
27.328, votada en noviembre de 2016,
con el objetivo de financiar a largo
plazo grandes proyectos de obra pu-
blica a través de operadores priva-
dos tanto nacionales como interna-
cionales.

“Somos optimistas en términos ge-
nerales y apoyamos fuertemente la
PPP como una alternativa al finan-
ciamiento de la obra publica”, sefia-
[6 Griot, quien considerd que en can-
tidad de ofertas la primera etapa “va
a ser exitosa para el gobierno, pese
al contexto de subas de tasas inter-
nacionales”.

En esta oportunidad, la licitacién
que realizard el ministerio de Trans-
porte de la Nacidn estd prevista pa-
ra el 3 de abril y contempla la in-
tervencién de 2.500 kilémetros de

rutas nacionales, que incluyen va-
rios corredores viales de la provin-
cia de Santa Fe.

Griot sefialé que se varias firmas
nacionales e internacionales se pre-
sentardn a la compulsa e incluso
apunté que ya “hay varios grupos
de empresas armados” para tal fin.
Sin embargo, sostuvo: “No creo que
ninguna empresa de Santa Fe, por
si sola, pueda participar”. Esto dl-
timo, debido al riesgo que deben
asumir, teniendo en cuenta que no
se trataria de deuda soberana y que
el repago estd previsto para entre
8 y 12 afios. “Las empresas van a
competir por el precio de la obra,
pero también por el financiamien-
to ofertado”, apunté.

De hecho, el titular de la empresa
constructora Pecam adelanté que no
se va a presentar en esta etapa por
dos motivos, basicamente: “Las obras

viales no son su expertise principal
y, ademds, son contratos muy gran-
des y nosotros estamos avanzando
en distintas 4reas de inversién, por
lo que nos complicaria mucho”. En
tal sentido, afiadié: “Es un riesgo im-
portante para la etapa de la empre-
sa en la que estamos”. No obstante,
subrayé que si estdn “muy interesa-
dos en las PPP vinculadas a obras
hidricas y de saneamiento, como los
acueductos en Coronda y Rosario”,
que serdn parte de préximas etapas.
Cabe aclarar que el precio de la obra
se actualizard por UVA durante su
ejecucién 'y, a partir de su finaliza-
cién, comenzara la deuda financiera
con la tasa de interés que se deter-
mine en la licitacién, detalld el em-
presario constructor.
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DOS QUE VIENEN A ROSARIO

UNA MARCA DE HELADOS Y UNA EMPRESA LOGISTICA APUESTAN POR LA
CIUDAD PARA EXPANDIR SUS FRONTERAS. AQUI, LOS DETALLES DE SUS

RESPECTIVAS LLEGADAS

os nuevas empresas desem-
D barcardn en Rosario. Se trata
de la cadena de heladerfas
Chocorisimo - que lo hard a través de
una alianza estratégica con Subway- ,
y de la firma espafiola de soluciones
logisticas, Glovo.
Chocorisimo es una empresa de capita-
les argentinos con mas de 70 afios de
experiencia en la industria del helado,
que mantiene una fuerte presencia en
Capital Federal y el Gran Buenos Aires.
La firma planea una expansion agresiva
a partir de una alianza - que ya funcio-
na- con la cadena de comidas répidas
Subway. Este es el formato que traerdn
a Rosario en 2018 (sin fecha concreta)
y que replicardn en Cérdoba, Tucuman

y Salta. Durante 2017, Chocorisimo abrié
12 locales, uno de ellos, en Rio Grande,
Tierra del Fuego.

El segundo desembarco es interna-
cional. La espafiola Glovo anuncié
que comenzard a trabajar en Rosario
desde abril.

Se trata de una firma de soluciones lo-
gfsticas que opera en Espafia, Italia, Fran-
cia, Portugal, Chile, y ahora en Argenti-
na. Funciona a través de una aplicacién
que te permite comprar, recibir y enviar
cualquier producto de su ciudad en me-
nos de 60 minutos. Quienes soliciten el
servicio pueden pedir “lo que sea”, des-
de una encomienda personal hasta el
retiro de un pedido de comida: “Podés
pedirnos que te llevemos el hielo para

una fiesta o que busquemos el cargador
del celular, que te olvidaste en casa”,
ejemplificé su gerente general, Matfas
Gath. Los comercios también pueden
adherirse a la plataforma.

La llegada de Glovo da cuenta de la cre-
ciente operatoria del e-commerce. En
Rosario ya funciona una plataforma si-
milar llamada Treggo (Sport78, por ejem-
plo, hace parte de los envios locales de
sus ventas en internet con este servicio),
que realiza envios urbanos y le permite
a los usuarios, ademas de velocidad, el
monitoreo de su envio, saber de ante-
mano el costo, y pagar con tarjeta de
crédito o débito, entre otras ventajas.

on24



pag. 23

URBANISMO

GRAN INVERSION // ror Redaccisn ON24

B o g i

=T

ARMONIA, UN EDIFICIO
QUE PROMETE DEJAR
MARCA EN ROSARIO

ASI LO ASEGURO EL PRESIDENTE DE LA BOLSA DE COMERCIO DE ROSARIO,
ALBERTO PADOAN, CON RESPECTO A LA NUEVA TORRE SUSTENTABLE QUE SE
EMPLAZARA EN CORRIENTES 732

Va a dejar una marca en la ciu-
dad de Rosario”. Asf se refiri6 el
presidente de la Bolsa de Comer-
cio de Rosario, Alberto Padoén, en la
presentacién del edificio sustentable
que la entidad estd construyendo en
Corrientes 732. El emprendimiento se-

rd una apuesta importante tanto de
la Bolsa como del Rofex, el Mercado
Argentino de Valores y las empresas
Vicentin, STC y Agrosafé, que son los
seis inversores en el proyecto.

Seglin se informd, la Bolsa se quedé con
4 plantas de oficinas y el 9° piso donde

funcionara un restaurante con jardin ver-
de, en tanto que los mercados y las tres
empresas compraron los pisos 4°, 5°y
6°. Fuentes de la entidad confirmaron a
ON24 que la inversién del proyecto in-
mobiliario, que constara de una super-
ficie construida de 10.655 m2 sobre un
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terreno de 951 m2, estd valuada hoy en
$ 380 millones.

Conociendo Armonia

El edificio tendra 13 plantas, accesos
peatonales, cocheras para 94 vehicu-
los distribuidas en 3 subsuelos y loca-
les comerciales. También albergara un
espacio con oficinas versatiles, dreas
comunes confortables y una circula-
cién inteligente. Ocho plantas seran de
oficinas de 696 metros cuadrados ca-
da una (2 pisos completos, 5 semipi-
sosy 1 planta dividida en cuartos).

La propuesta estd basada en una nue-
va corriente ambientalista de la arqui-
tectura, donde la construccién se de-
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sarrolla en convivencia armoniosa con
el medioambiente, bajo las denomina-
das Normas LEED. Asi, el edificio con-
tard con panele